
ما برای  بهتر دیده شدن شما اینجاییم
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نیازمندی ها

 
 روش های کارآمد کردن
 سایت تان را بدانید

چطور با گورخر                  
گوگل رفیق شویم؟
5

2

2

 
نگاهی به آپدیت گورخر گوگل!

برای قرار دادن ویدیو محصولات نیاز به صرف هزینه های 
زیاد میزبانی وب ندارید. کافی است بعد از آماده شدن فیلم، 
آن را در سرویس های میزبانی وب بارگذاری مثل آپارات...

 
چراتقویم محتوا برای تولید محتوا ضروری است؟

تنوع مطالب شما حفظ می شود و مخاطب پیگیر شما، کمتر 
احساس خستگی خواهد کرد.
 هیچ یک از انواع محتوا را فراموش نمی کنید و مطالب...

 
چرا نباید لایک فیک برای صفحه خود خریداری کنیم؟

وقتی تعداد این 
تعاملات در پست های شما افزایش می یابد 

اینستاگرام تشخیص می دهد که کاربران زیادی از...

544

سه شنبه  

17  دی 1398 

 سال سی و سوم 

 شماره  9154

Instagram @Rah.Kar
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چند تکنیک فروش که به طرز عجیبی خریداران را به افزایش می دهد  

جادوگری های خرد و درشت در فروش !

احمـد  یوسـفی صـراف|  دبیر راهکار

 روش های کارآمد کردن
 سایت تان را بدانید

شــاید بد نباشــد که بدانید بیشتر کاربران 
چیــزی در حدود 5 ثانیه برای لود شــدن 
سایت شما زمان می گذارند. البته این زمان 
برای وب و مخاطب ایرانی اســت وگرنه در 
وب انگلیســی کاربران نهایتاً 2 تا 3 ثانیه از 

زمانشان را تلف می کنند.
علاوه بــر کاربر، گوگل هــم توجه خاصی 
به سرعت سایت شما دارد و آن را به عنوان 
یکــی از مهم تریــن عوامل تعییــن کننده 
رتبــه در نتایج معرفی کــرده. در صفحات 
محصول و ســایت های فروشگاهی به دلیل 
وجود تصاویر زیاد، احتمالا ســرعت صفحه 
تا حد زیادی کاهش پیدا می کند. بنابراین 
یکی از بهترین راهکارها بهینه کردن سایز 
تصاویر با استفاده از ابزارهایی مثل فتوشاپ 

یا سایت tinypng  است.
 در یکــی از مقالات معتبر انگلیســی، به 
این نکته اشاره شده که: باید لینک تمامی 
صفحات شــرایط و ضوابط، قوانین، حمل و 
نقل، پرداخــت و... در اختیار مخاطب قرار 
بگیرد تا بتواند قبل از شروع خرید، تمامی 
آن ها را مرور کند. پیشنهاد می کنیم تمامی 
قوانین ســایت را در یک برگه بنویســید و 
لینک آن را در قســمت هدر یــا فوتر، در 

مقابل دید مشتری قرار دهید.
برای پرداخــت اینترنتی کاربران، ســایت 
را به درگاه های پرداخــت قابل اطمینان و 
البته شناخته شــده متصل کنید. استفاده 
از درگاه هــای گمنــام و کم اعتبار علاوه بر 
ناراحتــی الگوریتم گورخر گــوگل، باعث 
می شود کاربرانتان در اعتماد به شما تردید 

کنند.
در حال حاضر و در ایران، به جز درگاه های 
معتبر بانکــی، درگاه زرین پــال از اعتبار 
مناسبی برخوردار اســت که می توانید در 
زمان کوتاهی برای دریافت آن اقدام کنید.

پیش بینی   Search Engine ســایت 
می کند که تعداد نظرات فروشــگاه و امتیاز 
کیفیتی کــه کاربران به محصولات شــما 
می دهند، یکی فاکتورهای مهم به چشــم 
گورخر گوگل اســت. مســلماً هر چه این 
امتیازها بالاتر باشــد، یعنی کاربر به شــما 
اعتماد بیشــتری دارد و تجربــه خوبی از 

خرید خود به دست آورده است.
مواردی مثل سیســتم مقایسه محصولات، 
پیشنهاد محصولات مشابه  بردکرامب،  نوار 
و... در سایت های فروشگاهی می تواند تأثیر 
مناســبی روی تجربه کاربر داشته باشد و 
طبــق مطالب منابع معتبــر، از نکات تأثیر 
گذار روی دوستی بین شما و گورخر گوگل 
است. پس بهتر اســت آن ها را در سایتتان 

فعال کنید.

فــروش بــه کســانی کــه به 
محصــولات شــما علاقــه مند 
هســتند کار راحتی است. آن ها 
تحقیقات اولیه را انجام داده اند و 
به این نتیجه رسیده اند که شما 
یک راه حل بالقوه هستید اکنون 
تنها کاری کــه باید انجام دهید 
این است که سوالات و مشکلات 
آنان را رفع کنید و مطمئن شوید 
که آن ها از بین رقبایتان شما را 

انتخاب کرده اند.
فروش به کســانی که شــما را 
نمی شناســند دشوار است اما، 
این کار غیر ممکن نیست. من 
از چهــار تکنیک فروش به این 
نوع خریداران استفاده می کنم. 

همراه من باشید:
ممکــن اســت مشــتریان به 
علاقمنــد  شــما  محصــولات 
نباشــند، اما مــن تضمین می 
کنم که آنها به خودشان علاقه 
دارند!  کافی ســت به آنها نشان 
دهید که با خرید محصول شما 
چــه اتفاقی بــرای آنها خواهد 

افتاد.
مثــلا به شــعار نایــک توجه 
یا  انجامــش بده  کنید: فقــط 
 برگرد کینــک: راه خود رو برو

ایــن شــعارها هیــچ ربطی به 
محصولــی کــه می فروشــند 
شــما  گوید  می  آنها  ندارنــد، 
با داشــتن محصول شــان چه 
کارهایی می توانید انجام دهید.

جف هافمن این گونه می گوید: 
“هنگامی که من با مدیر فروش 
5۰۰ شــرکت موفــق تمــاس 

گرفتم تا خدمات شرکتم را به 
آن ها معرفــی کنم من به آنها 
نگفتــم: من جف از بوســتون 
هســتم و آمــوزش فــروش و 
مشاوره در بوســتون انجام می 
خدمات  دارم  دوســت  دهــم. 
خــودم را معرفی کنم. آیا وقت 
دارید؟ ایــن مکالمه قطعا برای 
مشتری جالب نخواهد بود و او 
را برای برقراری ارتباط ترغیب 
نخواهد کرد به جای این شــما 
مــی توانید مکالمــه را اینگونه 
شروع کنید: شــما اولین نفری 
باهاش صحبت  هستید که من 
مــی کنم و به محض اینکه من 
رو اســتخدام کنید من به تیم 
فروشــتان یاد خواهــم داد که 
حالا  بفروشند!  من  مثل  چطور 
من بدون اینکه خودم را معرفی 
کــرده باشــم و یــا از خدماتم 
حرفی زده باشم توجه آن ها را 
جلب کــرده ام و آن ها را برای 
ادامه ی همکاری کنجکاو کرده 

ام.”
بعــد از این که آن ها علاقه مند 
معرفی  فرصت  شــما  شــدند، 
خود و محصولاتتان را خواهید 
داشت. اگر شما خدمات محتوا 
مــی فروشــید، ممکن اســت 
وبسایت مشتری  اشتباهاتی در 
مشــاهده کنید و به وسیله ی 
ایمیــل اصلاحات را بــرای او 
ارســال نمایید. ایــن عبارت را 
در انتهای پیامتان درج نمایید:  
به عنوان یک متخصص محتوا، 
کاری که من برای شــما انجام 

خواهــد داد ۱۰۰ درصد بدون 
اینگونه اشتباهات خواهد بود.

به عنوان کســی کــه خدمات 
ارایه می  به مدیران  آموزشــی 
کنید مثلا مــی توانید بگویید: 
به نظر می رســه که شــما به 
جای ارتقاء شغلی کارمندانتون 
از بیــرون مدیر اســتخدام می 
کنید، نظرتــون در مورد اینکه 
۸۰ درصــد مدیرانتون از ارتقاء 
شــغلی کارمنــدان فعلیتــون 

حاصل بشه چیه؟ 
خیلــی از فروشــنده ها تظاهر 
می کنند که به محصول شــان 
تعصب ندارند و فقط قصد دارند 
که به محصولــی را که به نفع 
خریدار اســت بفروشند. اکنون 
دیگر به واســطه هوشــمندی 
خریداران این اســتراتژی های 
جــواب نمی دهد. در واقع هیچ 
رفتــاری باعث نمی شــود که 
فراموش کند که قصد  مشتری 
شما فروش محصول تان است. 
پس دســت از تظاهــر کردن 
برداریــد و برخــلاف آن رفتار 
کنید: باور داشــته باشــید که 
محصول و خدمات شما بهترین 

است
ارایه محصول  آنها هیجــان  به 
تان را نشــان دهیــد و بگویید 
که چگونه محصول شــما قرار 
 است شــرایط آنها را بهتر کند.

ایــن حــس تعصــب و اعتقاد 
شــما به محصول به مشتریان 
را  احتمالی شــما حس خوبی 

منقتل می کند

 مدل 
مو فقیت

حالا من بدون اینکه 
معرفــی  را  خــودم 
کــرده باشــم و یا از 
خدماتــم حرفی زده 
باشــم توجــه آن ها 
را جلب کــرده ام و 
آن ها را برای ادامه 
ی همــکاری کنجکاو 

کرده ام.”

 حمید محمود زاده   
کارشناس فروش 
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بهترین 
قیمت وتسویه

کامپیوتر وتبلت وموبایل 
 لپ تاپ آک 3 م

acer-hp-asus-Lenovo
وکامپیوترهای خانگی نو
2 هسته ای 3/390ت 
4هسته ای 3/890ت
8هسته ای4/700ت 

3713330037233300بازرگانی معین 

ش
/9

80
73

32

بار حجاب 
خاور/ وانت

امامت    20 20 61 36
الهیه   30 30 22 35
قاسم آباد  59 28 62 36

ط
/9

80
24

10

کلات بار
وانت، خاور و کامیون

شهر- شهرستان بدون تعطیلی

32625002-3
36658511 - 32621050

09155805002 - 3
مدیریت: فتحعلی پور

طاها و یاسین بار 
بدون شعار 

32136393-4
09013563828

ط
/9

80
71

05

مبین بــار
 3661 0000-36232400

مجهز به انواع وانت و خاور 
مسقف و کامیونهای سنگین

ط
/9

80
22

28

/د
98

01
80

1

خســرو بار 
وانت - خاور - کارگر

36674400 -37662126
3 8 9 1 5 1 5 9

خریدار خودروهای فرسوده
و تصادفی به بالاترین قیمت

حمل رایگان 09157137078 
09360833581

ط
/9

71
47

71

کنتیکس وصال
09155025909

/د
98

11
33

5

نقاشی نظری
09155038564

/د
98

11
81

5

نقاشی نوین
فوری و ارزان

بازدید رایگان با رنگ الوان
09153161351

ط
/9

80
72

10

نقاشی ساختمان هزار رنگ
قیمت مناسب- کیفیت بالا

09388913491

/ع
98

12
74

0

کنیتکس،بلکا،گرانولیت
نقاشی با 30 سال تجربه، دفتر 

خراسان نما، محبوب 36519776
ط37665344-09158910589

/9
80

87
89

ج
/9

80
89

08

میلاد دُر 
مجری کلیه سیستم های 

درب اتومات 
شیشه ای،جکی،ریلی
کرکره ای،راهبند
09151115493
38696868

 تولید درب و پنجره 
دوجداره آلومینیوم ، رگلاژ، 

توری پشه گیر
09381790839-37346779

ط
/9

80
72

70

شیشه نظری
نصب و فروش سکوریت نو 
و دست دوم و کرکره برقی

09159072150-09351101482

ط
/9

80
24

13

اتوماتیک مشهدنما
  خرید و فروش    

شیشه های نو و دست دوم 
پاینده 09151027016

ط
/9

80
64

10
ج

/9
80

71
77

پیچ ورولپلاک
داربست

32113712
 09155022371
داربست رحمتی

با بیمه مسوولیت 
نصب همین امروز

09157033742

ط
/9

80
80

99

داربست پردیس
با بیمه مسئولیت تخفیف ویژه 

جاده قدیم و سنتو
36667643-09153079215

ط
/9

80
97

96
ج

/9
81

04
45

داربست سعدی
پیچ و رولپلاک

09153175356
09151240054

ج
/9

80
69

54

پیچ  و رولپلاک
وداربست اترک

32117393-09153236979
خرید                  فروش

ایزوگام شرق
به قیمت درب کارخانه

32721789-09153132504
09366484449

ط
/9

80
17

22

ایزوگام شرق 
تعمیرات  ، رفع نم زدگی 
شریفی  09158599918

ط
/9

70
27

40
ش

/9
80

70
42

ایــزوگــام شــــرق
)گــــــــــران نخـــریـــــد(
تخفیف ویــــــژه ویـــــــژه

شرافتی 09365265704 

ط
/9

80
39

93

 ایزوگام شرق
و انواع ایزوگام 

کلی و جزئی با قیمت کارخانه 
قیرگونی،آسفالت

محوطه سازی، لکه گیری 
پذیرفته میشود

09153092025
09156200291

ایزوگام شرق
ایزوگام ، قیرگونی ، آسفالت

لکه گیری حتی یک متر
09153030516 حاجی رمضانی

ط
/9

81
14

31
ج

/9
70

38
31

ایرانا کناف
طراحی واجرای انواع سقف کاذب

09154024183 کناف ،تایل، PVC  مشاوره رایگان 

تخریب فوری ساختمان   
وخاکبرداری کلیه مصالح شــما را 

به بالاترین قیمت خریداریم 
09151104708

ج
/9

80
25

19

سنگ سابی الماس شرق
 سنگ- بتن، موزائیک

پیچ و رولپلاک،سند پلاست 
09158023961

ط
/9

81
18

13
ج

/9
81

12
55

ساخت،تعمیر،اجاره بالابر
ساختمانی،ساخت انواع اسانبرها

حمل بار،کالا،غذا،نفربا قیمت مناسب
09153104743-36661661

ج
/9

71
42

36

کارآسان ایده 
نصب واجرا،سرویس نگهداری
آسانسور هر توقف 8000ت 

38824494

اجرای انواع کابینت 
کمد دیواری ، MDF مدرن 

و کلاسیک 
09336960043

ط
/9

81
16

75
ج

/9
80

44
35

جنس ازشماکارازما 
کابینت چوب،وکیوم،هایگلس 
ام دی اف،ملامینه، کمددیواری 
09152462400-09017479120

مصالح مرغوب و ارزان
کلی و جزئی-در اسرع وقت 

36907335
09155048588

ط
/9

80
10

95

حفاظ-بوته ای-کمانی
میلگردی-آکاردئونی

تولیدانبوه وارزان
09153128411تلگرام38661194

/د
98

11
40

5

2
کامپیوتر و
 اینترنت

3
حمل و نقل

4
بازار خودرو

5
خدمات ساختمانی

کامپیوتر و لوازم جانبی
201
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همانطور که مــی دانید یکی از فاکتور های 
اینستاگرام برای رتبه بندی پست ها میزان 
تعامل پســت در دقایق اولیه اســت وخیلی 
از افراد برای بالابردن وبالا نگه داشــتن این 
میزان به ســمت خرید لایک وکامنت فیک 
می روند،در ادامه مطلب می خواهیم معایب 

خرید لایک ویا تعامل را شرح دهیم.
نکته اول اینکــه هیچگونه لایک ویا کامنت 
واقعی قابل خریداری وجــود ندارد وتمامی 
تعاملات قابل خریداری فیک هســتند،نکته 
بعدی این که درســت اینســتاگرام میزان 

تعاملات اولیه کاربــران را به عنوان معیاری 
برای رتبه بندی پســت ها در نظر می گیرد 
اما موضوع این که این تعاملات باید لزوما از 
طرف فالئورهای صفحه شما باشد وتعاملاتی 
کــه از طرف افرادی که شــما را دنبال نمی 
کنند دریافت می کنیــد هیچ تاثیری روی 

رتبه بندی پست های شما ندارند.
از طــرف دیگر فراایند خریــد لایک به این 
صورت که کاربران غیرواقعی از طریق لینک 
وارد صفحه پســت شــما می شوند،پســت 
شمارا لایک می کنند واز صفحه اینستاگرام 

شــما خارج می شــوند و وقتــی تعداد این 
تعاملات در پست های شما افزایش می یابد 
اینستاگرام تشــخیص می دهد که کاربران 
زیادی از طریق یک روش غیر عادی پســت 
های شــما را باز می کنند وبا آن تعامل می 
کنند،در صورتی که اینســتاگرام پست شما 
را  در هیــچ یک از صفحه های هوم،ســرچ 
واکسپلور به این کاربران نمایش نداده وتکرار 
ایــن موضوع  نه تنها برای صفحه ی شــما 
 Authority  مفید نیست بلکه می تواند به

)اعتبار(صفحه شما آسیب بزند.

چرا نباید لایک فیک برای صفحه خود خریداری کنیم؟

وقتی تعداد این 
تعاملات در پست های شما افزایش 
می یابد اینستاگرام تشخیص می 
دهد که کاربران زیادی از طریق یک 
روش غیر عادی پست های شما را 
باز می کنند

محمد  خاکیه
کارشناس  شبکه های اجتماعی

چراتقویم محتوا برای تولید محتوا ضروری است؟

تقویم محتوا چیست؟
تقویم محتوایی، یک تقویم ســاده است که 
جزئیــات و طبقه بندی محتــوا، زمان بندی 
انتشــار را در بر دارد و به تیــم مارکتینگ 
کمــک می کند تــا برای همــه فعالیت های 
بازاریابی مانند پســت های بلاگ، پست های 
شبکه های اجتماعی و کمپین های محتوایی 
برنامه ریــزی کنند. تقویــم محتوایی، یکی 
از بهتریــن ابزارها برای نظم بخشــیدن به 
اســتراتژی بازاریابی محتوا است. این تقویم، 
به منزله یک نقشــه راه برای اطمینان از قرار 
گرفتن در مسیر درســت رسیدن به اهداف 
کسب وکار، دســتیابی به مخاطبان هدف و 
محتوا  مختلف  کانال های  مناســب  عملکرد 
است. ایجاد این تقویم، کار ساده ای است، اما 

رعایت کردن آن، کاری دشوار است.
تقویم محتوا که در ادبیات استراتژی محتوا از 
 Content Calendar آن با اصطلاحات

و Editorial Calendar هــم نــام بــرده 
می شــود، از جمله ابزارهای کلیــدی در تولید 
محتوا محسوب می شود. نمونه تقویم محتوا در 
فضــای وب فــراوان اســت و می توانید تقویم 
محتــوای متمم را هم به عنوان یکی از نمونه ها 
مشــاهده و بررســی کنید. اما با توجه به تنوع 
تقویم های محتــوا و کاربردهای متفاوت آن ها، 
مناســب دیدیم در این  درس به برخی نکات در 
زمینه طراحــی تقویم محتوا اشــاره کنیم. اگر 
مارکتینگ فعال  در حوزه دیجیتال  دارید  قصد 
باشید، پیشنهاد ما این است که تقویم محتوا را 
نــه به عنوان یــک کار زیبا یا تفننــی، بلکه به 
عنوان یکــی از زیربناهــای مدیریت محتوا در 
نظر بگیرید. اگر تقویم ندارید، طراحی آن  را در 
برنامه خود بگنجانید و اگر تا کنون هم از تقویم 
اســتفاده کرده ایــد، برای بهینه ســازی تقویم 

محتوای خود وقت بگذارید.
سه شیوه متفاوت در طراحی تقویم محتوا

اگر چه طراحی تقویم محتوا تا حدی سلیقه ای 
است، اما پیشــنهاد می کنیم سه شیوه ی زیر را 
در طراحــی تقویم محتوا مد نظــر قرار دهید. 
ممکن اســت شما صرفاً یکی از این سه روش یا 

ترکیبی از آن ها را به کار بگیرید.
تقویم محتوا:زمان بندی،ترکیب وترتیب

می توانیم از ســه زاویه متفاوت به تقویم محتوا 
نگاه کنیم.

داشــتن تقویم محتوا نتایج بســیار ارزشمندی 
دارد کــه از جمله آن ها می تــوان به موارد زیر 

اشاره کرد:
تنوع مطالب شــما حفظ می شــود و مخاطب 
پیگیر شما، کمتر احساس خستگی خواهد کرد.

 هیچ یــک از انواع محتوا را فراموش نمی کنید و 
مطالب قبلی تان رها نمی شوند.

 مخاطب شــما حس نمی کند که هر چیزی از 
هرجا پیدا کنید، منتشر می کنید تا صرفاً رسانه 

شما به روز شده باشد.
  می توانید موفق یــا ناموفق بودن انواع مطالب 

را بهتر ارزیابی کنید )چون یک الگو را چند بار 
تکرار می کنید و بازخورد مخاطب قابل استناد تر 

است.( 
  در مقابل وسوســه ی انتشــار مطالب )که دام 
بزرگی در مســیر تولید محتوای کیفی اســت( 
مقاومــت می کنید. حتــی اگر مطلــب زیبا و 
جذاب و ارزشــمندی پیدا کنید یا به ذهن تان 
برســد، وادار می شــوید آن را فعلًا نگه دارید تا 
براســاس تقویم محتوا در زمان مناسب منتشر 
شــود. به بیان ســاده تر: از روزمرگی در تولید 

محتوا فاصله می گیرید.

تمرین
یک وبلاگ شخصی یا تجاری، سایت آموزشی، 
اکانت در شبکه اجتماعی، کانال در پیام رسان ها، 
روزنامه یا هر رسانه ی دیگر را که دوست دارید 
انتخاب کنید وســعی کنید حدس بزنید که از 
دید تقویم محتوا چه نکاتی درذهن گرداننده یا 

گردانندگان آن رسانه وجود دارد.

تنوع مطالب شما 
حفظ می شود و 
مخاطب پیگیر 
شما، کمتر احساس 
خستگی خواهد 
کرد.

 هیچ یک از انواع 
محتوا را فراموش 
نمی کنید و مطالب 
قبلی تان رها 
نمی شوند
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نگاهی به آپدیت گورخر گوگل!

چطور با گورخر رفیق شویم؟

الگوریتــم گورخــر نــه! گورخر یــک آپدیت برای 
هسته الگوریتم گوگل اســت. این بروزرسانی یکی 
از راهکارهــای گوگل برای مبارزه با فروشــگاه های 
اینترنتی بی کیفیت اســت.در مورد دلیل نام گذاری 
این آپدیت هنوز صحبت های زیادی هســت اما یک 
نظریه محکم وجــود دارد؛ اینکه »راه راه« بودن این 
حیوان باعث استتار بهتر او در طبیعت می شود. این 
موضوع کنایه ای اســت به ســایت های فروشگاهی 
بی کیفیتــی کــه ســعی می کنند با رســیدگی به 
ظاهرشان، به مخاطب القاء کنند که ما یک فروشگاه 

معتبریم.
گوگل zebra چیست؟ تولد گورخر گوگل

گوگل زبرا، بــرای حذف فروشــگاه های بی کیفیت 
و قلابــی، از نتایــج گــوگل بــه وجود آمــده. در 
ســال 2۰۱3 بود که مت کاتس، مدیر سابق بخش 
اسپم گوگل، اعلام کرد یک فروشگاه عینک فروشی 
اینترنتیِ افتضــاح و بی کیفیت، به نتایج اول گوگل 
رسیده! بعد از دو روز هم فروشگاه ذکر شده از نتایج 

حذف شد.
همیــن موضوع و اظهــار نظرهای بعــدی این فرد 
باعث شــد تا علمای سئو، نظرهایی در مورد فعالیت 
zebra بدهنــد و بگویند که این یک آپدیت برای 

مقابله با فروشگاه های اینترنتی ضعیف است.
دوستی با گورخر گوگل

راســتش را بخواهیــد هنــوز هیچ نمونــه ای پیدا 
نکرده ایــم کــه گورخــر در وب فارســی، فــلان 
فروشــگاه را به دلیــل کیفیت نامناســب یا ظاهر 
زشت جریمه کرده باشــد. اما خب این دلیل خوبی 
 نیســت که نســبت به خشــم آن بی توجه باشیم.

یادتان باشــد کــه جمعیت وب فارســی در نهایت 
چیزی حدود 4۰ تا 5۰ میلیون نفر اســت در حالی 
که وب انگلیســی و عربی چند میلیارد کاربر دارند. 
همین موضوع باعث می شــود که همیشه الگوریتم 
ها و آپدیت های گوگل اول به سراغ کاربران این دو 
زبان بروند و با تأخیر زمانی زیادی در وب فارســی 
ظاهر شــوند، پس بهتر است کمی آینده نگر بوده و 

از همین الان هوای گورخر گوگل را داشته باشید.
هرچیــزی فروشــگاه اینترنتی ما را بــه عنوان یک 
فروشگاه معتبر معرفی کند، می تواند برای الگوریتم 
گورخر خوشحال کننده باشــد. البته بعضی مواقع، 
هوش مصنوعــی این الگوریتم دقیق تر به بررســی 
جزئیات سایتمان مشــغول می شود. در ادامه نکات 
مهمی که باید برای بهبود ســئو ســایت و دوری از 
خشم گور خر به آن توجه کنیم را توضیح می دهیم.
در فروشگاه اینترنتی تان محتوای با کیفیت بنویسید

محتوا همیشــه راز موفقیت در وب بوده و هســت. 
یکی از نشانه هایی که به گورخر می فهماند شما یک 
ســایت فروشگاهی معتبر هســتید، وجود محتوای 

مفید است. اما در کجا؟
اولین نکتــه؛ وجود محتوای بــا کیفیت در وبلاگ 

داده اید؛ در نتیجه رتبه شــما در جســتجوی موبایلی کمتر 
خواهد شد. )طبق الگوریتم موبایل فرست ایندکس، گوگل، 
نسخه موبایل را نســخه اصلی حساب می کند و ابتدا آن را 

ایندکس می کند(.
از نشانه گذاری ها استفاده کنید

یکی از نکاتی که می تواند موتور جستجوی گوگل و الگوریتم 
گورخر آن را مطمئن کند که شما یک سایت معتبر هستید، 

وجود کدهای نشانه گذاری در سایتتان است.
نشانه گذاری سایت های فروشــگاه تأثیر مثبتی روی سئو 
آنها دارد چون گوگل با اســتفاده از این کدها بهتر ساختار 
صفحــه، نــوع محصول، قیمــت و مشــخصات آن را درک 
می کند. در ادامه هــم احتمالاً از این اطلاعات برای نمایش 

بهتر محصولات شما به کاربر کمک می گیرد.
از ویدیو برای معرفی محصولات استفاده کنید

تا الآن چند سایت فروشــگاهی را دیده اید که برای معرفی 
محصولشــان به مخاطب از ویدیو اســتفاده کنند؟ مطمئنا 
ســایت های کمی این کار را می کنند و این سایت ها، دقیقا 
همان فروشگاه های بزرگ و معتبری هستند که به کاربرشان 
اهمیت زیادی می دهند. شــما هم می توانید با اضافه کردن 
ویدیــو به محصولات و محتوای ســایت تان، علاوه بر بهبود 
ســئو از طریق افزایش زمــان ماندگاری در ســایت، باعث 

رضایت zebra شوید.
برای قرار دادن ویدیو محصــولات نیاز به صرف هزینه های 
زیاد میزبانی وب ندارید. کافی است بعد از آماده شدن فیلم، 
آن را در ســرویس های میزبانی وب بارگذاری مثل آپارات 
یا تماشا بارگذاری کرده و بعد لینکش را صفحه محصولتان 

قرار دهید.
چت زنده را فعال کنید

چت زنده قابلیتی اســت که به کاربران اجازه می دهد برای 
پرسیدن سؤال هایشان به جای استفاده از سیستم تیکت، از 
چت آنلاین داخل سایت اســتفاده کنند. به این صورت در 
کمترین زمان به جواب سؤال یا راه حل مشکلشان می رسند. 
اگر توانایی راه اندازی چنین سیستمی را در سایت تان دارید 
حتما از آن استفاده کنید. این موضوع تأثیر مثبتی روی نرخ 

تبدیل شما دارد.
در حال حاضــر افزونه های مختلفی در وب فارســی وجود 
دارنــد که می توانند بــا کمترین هزینــه و حتی به صورت 

رایگان، چت زنده میان شما و کاربر را راه اندازی کنند.
فکری به حال سرعت سایت تان کنید

بیشتر کاربران چیزی در حدود 5 ثانیه برای لود شدن سایت 
شــما زمان می گذارند. البته ایــن زمان برای وب و مخاطب 
ایرانی اســت وگرنه در وب انگلیســی کاربران نهایتاً 2 تا 3 

ثانیه از زمانشان را تلف می کنند.
علاوه بر کاربر، گوگل هم توجه خاصی به سرعت سایت شما 
دارد و آن را بــه عنوان یکــی از مهم تریــن عوامل تعیین 
کننده رتبه در نتایج معرفــی کرده. در صفحات محصول و 
سایت های فروشــگاهی به دلیل وجود تصاویر زیاد، احتمالا 
ســرعت صفحه تا حد زیادی کاهش پیدا می کند. بنابراین 
یکی از بهترین راهکارها بهینه کردن سایز تصاویر با استفاده 

از ابزارهایی مثل فتوشاپ یا سایت tinypng است.

ســایتتان در مــورد محصول 
و خدماتی اســت کــه ارائــه 

می کنید.
بعــد از آن بایــد به محتوای 
کنید.  محصول دقت  صفحات 
محصولات  که  شوید  مطمئن 
شــما همگی با یک محتوای 
تکــراری در گــوگل نمایش 
همینطــور  نمی شــوند.  داده 
دقت کنید کــه در هر محتوا 
لینک هــای داخلی مناســبی 
وجود داشــته باشــد. نبودن 
لینک داخلی میان محصولات 
و صفحات شما باعث به وجود 
آمدن صفحات یتیم در سایت 
این صفحات را هیچ  می شود. 
کــدام از الگوریتم های گوگل 

دوست ندارند.
به ux و ui فروشگاه توجه کنید

 zebra نــه فقط الگوریتــم
بلکه خود کاربــران هم برای 
یک  شــوند  مطمئن  اینکــه 
اعتبار  از  فروشــگاهی  سایت 
مناسبی برخوردار است یا نه، 
به طراحی آن توجه می کنند. 
یک تصویر با ســایز نامناسب 
در صفحه محصول کافی است 
تا از دیــد کاربر به عنوان یک 
بی کیفیت شــناخته  ســایت 
شــوید. پس تا جای ممکن به 
دیزاین و طراحی سایت دقت 

کنید.
علاوه بر این در صفحات، باید 
نمادهای اعتماد ســایت قابل 
مشاهده باشند. همینطور باید 
اندازه مناسبی  با  دکمه خرید 
جلــوی دیــد مخاطــب قرار 
بگیرد. مورد بعدی، توضیحات 
محصول اســت. کاربــر نباید 
بــرای مشــاهده توضیحات و 
مشخصات محصول، در صفحه 
سرگردان شــود پس آن ها را 
در دسترس ترین جای ممکن 

بگذارید.
ریسپاســیو  اگر یک ســایت 
)ســایتی که در هر دستگاهی 
درســت نمایش داده شــود( 
نداریــد، بهتر اســت بدانید، 
همین الان بیش از 5۰ درصد 
فــراری  را  بازدیدکننــدگان 

برای قرار دادن 
ویدیو محصولات 
نیاز به صرف 
هزینه های زیاد 
میزبانی وب ندارید. 
کافی است بعد از 
آماده شدن فیلم، 
آن را در سرویس 
های میزبانی وب 
بارگذاری مثل 
آپارات یا تماشا 
بارگذاری کرده 
و بعد لینکش را 
صفحه محصولتان 
قرار دهید.

گار
ه ن

زنام
 رو

س  
شم

 را 
صد
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نیا

لوله کشی گاز
ن��رده لول��ه ای، تعمی��رات گاز
33640007  /  09153182411
نقد اقس��اط / مدیریت کرمی

ط
/9
81
14
77

خرید             فروش
طرقب��ه،ویلاشهر
34224200-09153142611

ط
/9
80
71
49

ش
/9
71
78
14

املاک سراسری قاسم آباد   
فق�ط در ی�ک روز 

خرید ، فروش - رهن و اجاره 
36216588 - 36225588

ط
/9
81
27
47

رهن و اجاره
چهارراه عشرت آباد به سمت 
راه آهن، نرسیده به هاشمی 

نژاد 19 جنب هاپیر مارکت هفت
 2 دربند مغازه تجاری دائم

15 و 20 متر، نوساز، سنگ و 
سرامیک ارتفاع سقف 4/5 متر

2 عدد زیرزمین
) هر کدام 40 متری( 

تجاری دائم سنگ و سرامیک، 
ارتفاع سقف 3/7 متر
 09153108328

32254697

ط
/9
81
28
57

خیابان امام رضا 
سند ششدانگ بازسازی شده 
435 متر، حدود 280متر بنا 

فول امکانات 
مجهز به سرمایشی و گرمایشی 

قیمت توافقی 
غفوریان  09156912276

سیدالحسینی  0902523003 

زمین فروشی
جاده سنتو،جاده 

چشمه گیلاس ،روبه 
روی تالار آفرینش 

3000 متر دور 
دیوار، با سند تک 
برگی، با مستقلات 
آب،برق،گاز، متری 

220 هزار تومان.
حداد  09157660152

/ع
98
12
67
4

ج
/9
81
01
28

منصوریفرش 
خریدارفرش

دستباف وماشینی
..به بالاترین قیمت..
بدون تعطیلی37243127
09151105036

لباسشویی، پکیج، آبگرمکن
38591386-38684976
36145774-36618491

ط
/9
80
72
51

قالیشویی

غزال
عضو درجه یک اتحادیه

رفوگری، شستشو با اصول مذهبی 
تحت پوشش بیمه ایران

3 8 1 1 2 0 3 0
37286050
36222223
3 3 6 6 1 1 1 5
33670976
09153212034

مدیریت روحبخش

ط
/9
80
08
17

ط
/9
81
27
11

قالیشویی 
ته���ران

36047576
38453887
32243239

09157007410
قالیشویی مدرن با ضمانت
رنگ ندادن و پاره نشدن 

به روش کاملًا اسلامی 
با سرویس رایگان

6
املاک و مستغلات

7
خرید و فروش
لوازم و اثاثیه

8
خدمات منزل
 و تعمیرات

مشاورین املاک
601

رهن و اجاره
تجاری و اداری

604

خرید و فروش
خانه و ویلا

607

خرید و فروش
باغ و زمین

608

فرش و موکت
703

تعمیرات لوازم منزل
801

قالی شویی
802

گازرسانی
519

پ
/9
81
24
56

ط
/9
80
08
16

قالی و مبل شوئی
امین

32424973-32762876-37292296
32133030-32252378
36570184-37348703 تحت پوشش بیمه ایران

رفوگری

ایام تعطیل 09153000443

شستشو

 با ضمانت

قالی و مبل شوئی
نمونه

37490231-37329705-32736506
36612586-35130474
32424972-32135956

تحت پوشش

بیمه ایران

رفوگری

ایام تعطیل 09155092518
شستشو 100% اسلامی

قالی و مبل شوئی

عدالتیان
37490284-36612764
35130473-32762877
32298080-35024040

تحت پوشش بیمه ایران

رفوگریسرویس سراسر شهر

ط
/9
80
08
12

قالی شویی

38705347 - 32701313
33851235 - 32426635
09155004693 - 09025004693 ایام تعطیل

ممـتاز ایران
سرویس دهی

 تمام نقاط شهر

ط
/9
80
24
11

قالی شوئی نیما
بهترین کیفیت را با ما تجربه کنید

100% اسلامی با ضمانت
پاره نشدن و رنگ ندادن

تخصص در شستشوی فرشهای کرم، دست باف و ماشینی تراکم بالا

خرید و فروش
کارکرده

38465423-37236135
38819211-37413197-32793502

09155099472 

ط
/9
80
08
14

عدالتیان
واحد نمونه سال88و89

تحت پوشش بیمه ایران، سرویس دهی در تمام نقاط شهر

هیچ شعبه دیگری ندارد

رفوگری

33442201-33680841-32731892
ایام تعطیل 09155156953

38825747-38595136-37329859

32424971-32135948-9 مدیریت :سید علی 

عدالتیان

قالی شوئی

عضو درجه یک اتحادیه

پ
/9
80
23
75

ج
/9
80
79
20

قالیشویی جهان
آستانه 

36514183
37130240
36519049
32138963
36618614

سریع، تمیز،ارزان وباضمانت
حتی تعطیلات

تحویل  48 ساعته 
مبل شویی جهان
آستانه

36514183
09156172305
تاسیس:1384
دفتر مرکزی :آزادی 101

سرویس سراسر مشهد
 09155334029

ط
/9
80
08
09

سـیدقالیشوئی
100% اسلامی

سرویس دهی به تمام نقاط شهر
گری
رفو

32777893
32568525
37341130
33490848
32141797
38847159
36010976

ایام تعطیل09155291598

ملتقالی شویی
شست وشو به
روش اس�لامی
تحت پوش��ش
بیمه ای������ران
دارای مج����وز

رسمی
تلفن کارخانه:

3 6 6 6 6 3 3 0
3 6 6 5 2 8 2 0
322134 33

تلفن دفاتر:
3 6 6 1 1 1 1 6
3 2 2 2 0 2 3 3
3 6 0 9 8 5 8 4
09155134006
09155048595
36580457

/د
98
10
51
4

ج
/9
80
06
21

 میلادقالیشویی
3731460037649518 37339600

شستشوی اسلامی

ط
/9
80
58
40

تاژقالیشویی و مبل شویی
شستشو به روش 100% اسلامی

38924418 
32715374
38471584
37255454
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لوله بازکنی 
مشهدالرضا

 وصل اگو
 تشخیص ترکیدگی 
ونم زدگی بادستگاه 
ترمیم کف سرویس بامصالح

پیروزی 38764467 
 38764468 س��جاد 
فردوسی 38825264 
کوهسنگی 38825264 
مطه��ری 37285670
 38764467 معل��م 
وکیل آباد 38764467

 37285670 عب��ادی 
هاشمیه 38825264 
هفت تیر 38764467

تخلیه چ�اه
09153131040
09151223530

ط
/9

80
31

08

ط
/9

81
26

21

لوله بازکنی ولی
 رفع نم و بو بدون خرابی
قاسم آباد      36234463
رضا شهر          38825769
فردوسی           37610630
ابوطالب        37230536

سیار          09305329339

 ج
/ 9

80
96

74

رفع نم
لوله بازکنی

تشخیص نم زدگی 
رفع نم و بو

با مصالح و بنایی
30 سال سابقه

36909280سجاد – فردوسی  – خیام
37678076فلسطین- سناباد –کلاهدوز
36911412سیدرضی- معلم –دانشجو
38902414هاشمیه –هفت تیر-صیاد
36910840الهیه-قاسم آباد-امام هادی
عبادی –عبدالمطلب –مطهری
36909280ابوطالب –هدایت –توس

 09151023831تیم سیار

 ن�ظافت�ی آی�س�ان 
خشکشویی فرش ، موکت 

مبلمان ، نظافت کلی ساختمان
راه پله و پیلوت اعزام کارگر

خانم و آقا ) تضمینی (
35228934 - 35228935

09151020764
09155573702

ش
/9

80
87

58
/ج

98
10

99
3

تعمیرات تخصصی 
 مبل در محل 

09153052587

تاسیسات پیرنیا
تعمیرات و نصب فوری پکیج، 
آبگرمکن، شوفاژ و لوله کشی

شبانه روزی 09156239939

ط
/9

81
10

55

تعمیر آبگرمکن
 و تعویض منبع 

09153184729
37390310-32112993

ط
/9

80
97

95

ط
/9

80
52

76

مرکز اقامتی
بهبود و بازتوانی

 بهار زندگی مشهد 
درمان اعتیاد تخصص ماست
با مجوز رسمی از سازمان 

بهزیستی، کادر مجرب پزشکی، 
روانشناسی ، مددکاری

سالن مجزا برای نوجوانان دارای 
استخر، باشگاه، سالن غذا خوری، 

حسینیه و فضای سبز
برگزاری جلسات بهبود و مهارتی 

و گروه درمانی و مشاور خانوده
دفتر 36775361

عاقبت خواه09153186358

تدریس فارابی 
دبیران مجرب و مکالمه زبان 

تخفیف ویژه فرهنگیان
38455262 - 09394870506

ط
/9

81
26

22
/ج

98
09

43
2

اجناس کرایه
 مصطفی 

صفارنجیب 
صندلی ، مبل ، میز ، ظروف 

 فرش ،Lcd ، رقص نور، باند و....

  0915  305  5600  
0939  739  5600  

دامداری میرزایی
09152001021
38464887

ط
/9

80
71

87
/ج

98
12

85
6

به تعدادی راننده پایه 2با
مدارک کامل جهت باربری اثاثیه 
منزل نیازمندیم09151159366

09397343155

/ج
98

12
85

8

به تعدادی کارگرساده  به 
صورت دائمی جهت باربری اثاثیه 
منزل نیازمندیم09151159366

09397343155

ش
/9

81
27

76

به یک آشپز )کباب گیر(
  و یک کمک آشپز با 

سابقه به صورت نیمه 
وقت نیازمندیم 

کباب سید ، بلوار فلاحی  
نبش فلاحی 39

0 9 1 5  3 0 2  7 4  7 6
0 9 1 0  3 0 2  7 4  7 6

/ج
98

02
56

2

تابلوسازصنعت آذین
LED،چلینیوم،استیل

کامپوزیت،بنر،فلکسی، چاپ اجسام،برش 
لیزر،هدایاتبلیغاتی 09154205729

تخریب - خرید ضایعات 
درب و پنجره به بالاترین قیمت  

09370501006
09305828084

ط
/9

81
22

94

ضایعات فلاح
خرید آهن،آلومینیوم،مس و...

شرکت در مزایده
09157137499-36660883

ط
/9

80
54

20

خرید ضایعات
کارتن، آهن، پلاستیک

09155234752 خاکشور

ط
/9

81
25

01
/ج

98
00

28
6

نعیمی
در،پنجره وکابینت
خورده ریز وغیره

09354604745

ط
/9

81
08

31

خرید ضایعات 
حاضری 

آهن ، چدن ، مس  
برنج  ، آلومینیوم و 

خرده ریز انباری
بازدید و حمل بار رایگان 

09155044719

خرید خرده ریز انباری  
لوازم منزل و ضایعات در کل 
سطح شهر   09153039304

09390309304

ط
/9

81
05

84
 ج

/ 9
80

35
42

درب وپنجره
آهن الات توس

ساخت ،خرید وفروش
انواع درب وپنجره 

حفاظ ،سایبان...
نوومستعمل وانواع فلزات
09151176273  مهرجو

 09155137032 دایی زاده

خرید ضایعات 
آهن ، آلومینیوم ، مس 

برنج ، کارتن ، لاک
09035480162

ط
/9

80
89

16

11
پزشکی

سلامت و زیبایی

13
مجالس و مراسم

14
استخدام

17
خدمات صنعتی

و کشاورزی

تخلیه چاه
لوله بازکنی و رفع نم

803

ترک اعتیاد
1104

آموزشگاه های
تخصصی

1201

کرایه چی
1306

قصابی و دامداری
1307

راننده
1407

کارگر ساده
1410

آشپز
1413

تابلوسازی
1504

خرید و فروش
ضایعات

1701

خدمات نظافتی
804

پرده و مبلمان
806

کولرگازی، پکیج
و آبگرمکن

807

پ
/9

80
23

78
ط

/9
80

01
38

قالی شویی
گل افش��ان

33140
33713389  37315799
32787006  37411404
32564441  36615852
33427503  38712275
33666021  37583283

یر
 س

ش
05132282103آر

@charterme ارزانترین نرخ کیش

/ج
97

18
84

4

واز
پر

نا 
تری

32235656آ
32231416

تضمین پایین ترین نرخ تور
کیش
قشم

ط
/9

80
71

76

قابل توجه همشهریان گرامی
به اطلاع می رساند آقای سید علی علوی

 دفتر مشاور املاک به شماره عضویت 3551
 به نشانی:  پنجتن87 پلاک4

مش��ارالیه درخواس��ت کناره گیری از شغل خود 
را دارن��د ل��ذا از کلی��ه متعاملینی ک��ه در دفتر 
مشارالیه مدارکی دارند خواهشمند است جهت 

تس��ویه حس��اب حداکثر ظرف مدت 30 روز از تاریخ نش��ر آگهی به 
مح��ل فوق الذکر مراجع��ه و مدارک خود را تحوی��ل بگیرند. لازم به 
توضیح اس��ت در صورت ع��دم مراجعه در زمان ف��وق یا عدم اعلام 
ش��کایت خود از مش��ارالیه، اتحادیه هیچ گونه مس��ؤولیتی در قبال 

مشکلات و ادعاهای احتمالی بعدی نخواهد داشت.
 

تلفن تماس دفتر مشاور املاک: 09151052325
روابط عمومی اتحادیه صنف مشاورین معاملات املاک مشهد

9/ع
81

28
40
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ما برای  بهتر دیده شدن شما اینجاییم

ها
ی 

ند
زم

نیا

نشانی سازمان آگهی ها:

مشهد، بلوار سجاد، نبش سجاد یک

سامانه تلفنی سازمان آگهی ها 37088

سامانه پیامکی سازمان آگهی ها 300037088 

تلفن: 05137628205/ 05137610085

ما برای  بهتر دیده شدن شما اینجاییم

صاحب امتیاز: موسسه فرهنگی قدس  ) وابسته به آستان قدس رضوی(

Instagram @Rah.Kar  ضمیمه  نیازمندی ها وکسب وکار روزنامه  قدس      
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ط
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مقوی پشت طوسی
09151126299

صادقی قیمت 10800

از 180 تا 350 گرم

ط
/9
80
55
67

09154414127

ضمانت نامه نامحـدود

پشت بام، استخر
آشپزخانه، توالت

بدون خرابی
عضورفع نم

اتحادیه

حفاظ-بوته ای-کمانی
میلگردی-آکاردئونی

تولیدانبوه وارزان
09153128411تلگرام38661194

/د
98
11
39
8


