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 پرداخت 96 درصــدی تسهیلات صندوق کارآفرینی خراسان ‌جنوبی 
در حوزه اشتغال 

سرپرست صندوق کارآفرینی امید خراسان‌ جنوبی گفت: سال گذشته 
صندوق کارآفرینی امید استان از محل اعتبارات ابلاغی، ۸۷۷ فقره تسهیلات 
به ارزش هزار و ۵۲۴ میلیارد ریال به متقاضیان پرداخت کرده که ۷۷۸ فقره از 
این تسهیلات معادل ۹۶درصد، در حوزه اشتغال برای ایجاد و توسعه کسب‌ 

و کارها اختصاص یافته است.

به گزارش ایرنا، محمد براتی در نشست خبری عنوان کرد: از مجموع این 
تسهیلات، بخش کشاورزی با ۳۴۹ فقره تسهیلات به مبلغ ۷۱۴ میلیارد و 
۹۳۳ میلیون ریال، سهم ۴۹ درصدی را از کل تسهیلات اشتغال دارد. بخش 
صنعت با ۱۹۹ فقره به مبلغ ۳۶۶ میلیارد و ۱۹۸ میلیون ریال، سهم ۲۵ درصدی 
از تسهیلات پرداخت شده را به خود اختصاص داده است. بخش خدمات 
نیز با ۲۳۰ فقره تسهیلات و مبلغ ۳۷۴ میلیارد و ۷۹ میلیون ریال، معادل ۲۶ 

درصد از کل تسهیلات است.

صدور موافقت اصولی ۶ طرح سرمایه‌گذاری در خراسان‌ شمالی 
مدیر کل راه و شهرسازی خراسان شمالی گفت: ۶ طرح سرمایه‌گذاری و 
اشتغال‌زایی استان در کارگروه زیربنایی توسعه روستایی، عشایری، شهری 

و آمایش سرزمین و محیط زیست مورد موافقت قرار گرفت.
سیدعلی میرکریمی در گفت‌وگو بــا ایــرنــا اظــهــار کــرد: ایــن طرح‌های 
سرمایه‌گذاری در زمینه حمل و نقل و دامــپــروری، اقامتگاه بوم‌گردی، 
باشگاه پرواز هوایی، مجتمع خدماتی رفاهی بین‌راهی با محوریت جایگاه 

سوخت و پرورش مرغ و شترمرغ گوشتی است. طرح‌های سرمایه‌گذاری 
و اشتغال‌زایی در چهار شهرستان بجنورد، شیروان، سملقان و جاجرم 

اجرایی می‌شود.
وی ادامه داد: در جلسات کارگروه زیربنایی توسعه روستایی، عشایری، 
شهری و آمایش سرزمین ۱۱ پرونده از چهار شهرستان مورد بررسی قرار 
گرفت و  تصمیم‌ها در خصوص هر یک اتخاذ شد.  اجرای این طرح توسط 

شرکت شهرک‌های صنعتی مورد موافقت اعضای کارگروه قرار گرفت.

فریده خسروی    در دنیای پرتحول و 
رقابتی امروز، هر کسب ‌و کاری با یک ایده، 
انگیزه و جرقه‌ای آغاز می‌شود؛ اما نکته‌ای 
ــژه‌ای دارد،  که در ایــن میان اهمیت ویـ
توانایی مدیریت چالش‌ها و مشکلاتی است که به طور طبیعی 
در مسیر هر کارآفرینی وجود دارد. این چالش‌ها می‌توانند از 
نوسان‌های اقتصادی و تغییرات بازار گرفته تا مسائل داخلی 
سازمان و مدیریت منابع انسانی متغیر باشند. در واقع استمرار 
و موفقیت یک کسب‌ و کار به میزان زیادی به توانایی کارآفرین در 
مواجهه با این مشکلات بستگی دارد. در گفت‌وگو با کارآفرینان 
موفق، به وضوح می‌توان دریافت آن‌ها نه تنها با چالش‌ها روبه‌رو 
شده‌اند؛ بلکه از آن‌ها به عنوان فرصتی برای رشد و یادگیری 

بهره‌برداری کرده‌اند. 
ــخــاری از همان  ــت مــرضــیــه ابــراهــیــمــی اف
کارآفرینان و پشتیبانان مشاغل خانگی 
است که توانسته در سه سالی که کسب ‌و 
کارش را راه ‌انداخته، از شکست‌های تلخ این 
مسیر عبور کند و در سال جاری جزو 15 پشتیبان برتر‌ مشاغل 

خانگی در سطح کشور توسط وزارت کار شناخته شود. 
او که در سال‌های نه چندان دور تجربه 17 ساله در مربیگری 
استانی و ملی و داوری بین‌المللی رشته راگبی را در کارنامه‌اش 
دارد و تحت فشارهای سنگین تمرینی بــوده، یکی از عوامل 
موفقیت در کسب ‌و کار را صبوری کردن و مصر بودن می‌داند و 
درباره چگونگی آغاز مسیر کاری‌اش می‌گوید: زمانی که بیماری 
کرونا شیوع پیدا کرده بود، پسر اولم تازه متولد شده بود و شرایط 
بیرون رفتن از منزل را نداشتم. به همین دلیل دوره ادمینی در 
اینستاگرام را آغاز کردم و در کنار مراقبت از پسرم، ادمین صفحه 
یک طلافروشی در اینستاگرام شدم. به دلیل جست‌وجوهای 
ــادی که در اینترنت بــرای تولید محتوا انجام مـــی‌دادم، با  زی
زیورآلات زیادی مواجه و پس از یک سال به فروش زیورآلات 
علاقه‌مند شدم. پس از تولد پسر دومم تصمیم گرفتم دیگر به 
شغل قبلی‌ام که کارشناس فروش بود، بازنگردم. در این زمینه 
یک روز با خواهرم صحبت کردم و گفتم دوست دارم زیورآلات 
ظریفی را که در آن‌ها طلا و نقره استفاده شده، بخرم و بفروشم. 
خواهرم گفت: به جای این کار خودت زیورآلات را بساز. پاسخ 
دادم: چطور بسازم؟ گفت: برو ببین چه کسی آموزش می‌دهد 
و دوره‌های آموزشی آن را بگذران. این برایم جرقه ذهنی شد که 

خودم به‌ دنبال ساخت زیورآلات بروم.

از استراحتم می‌زدم تا زیورآلات تولید ‌کنم◾
این پشتیبان مشاغل خانگی ادامه می‌دهد: پس از تحقیقاتی 
که در این زمینه انجام دادم، با استاد سنگ‌شناسی آشنا 

شدم و او آموزش به من را با نکات جزئی آغاز کرد. چون توان 
خــارج شدن از منزل را با وجــود دو فرزند نداشتم، شب‌ها تا 
دیروقت نمی‌خوابیدم، صبح زود بیدار می‌شدم و بیشتر از زمان 
استراحت خودم می‌زدم تا زیورآلات تولید ‌کنم. زمان‌هایی هم که 
همسرم در منزل بود، او از بچه‌ها مراقبت می‌کرد و من مشغول 
کار خودم بودم. بیشتر مشتری‌هایم از اقوام بودند. به خاطر 
اینکه حدود 12 سال کارشناس فروش بودم، به بازاریابی تسلط 

داشتم و با مشکلی از بابت فروش محصولاتم مواجه نشدم. 
ابراهیمی افتخاری علت موفقیت در کارش را خلاقیت می‌داند و 
بیان می‌کند: برای گرفتن ایده در ساخت زیورآلات ساعت‌ها به‌ 
صورت هدفمند در شبکه‌های اجتماعی جست‌وجو می‌کردم 

و به‌ دنبال خلق ایده در زمینه زیورآلات بودم.
 او درباره چگونگی گسترش کارش خاطرنشان می‌کند: یک روز 
به یکی از کارگاه‌هایی رفتم که برای کارهای طلای زیورآلاتم به آنجا 
سر می‌زدم. صاحب آن کارگاه به من گفت: چرا محصولاتت را 
به بنکداری‌ها نشان نمی‌دهی؟ او چند نفر را به من معرفی کرد. 
به سراغ آن‌ها رفتم. یکی از این بنکدار‌ها از محصولاتم خوشش 
آمد و از من خواست 300 عدد از یک مدل دستبند را تولید کنم؛ 
ً توانایی تولید این تعداد دستبند را با توجه به داشتن  اما من اصلا
دو فرزند کوچک در منزل نداشتم. به همین خاطر تصمیم 
گرفتم این کار را به چهار پنج نفر از اعضای خانواده و اقوامم 
آموزش بدهم تا در کنار من کار تولید را انجام دهند. آن‌ها هم از 
این پیشنهاد استقبال کردند. آن 300 دستبندی را که قرار بود 
یک هفته‌ای تحویل بنکدار بدهم، با همکاری دیگران و اجازه‌ای 
که از سفارش‌دهنده گرفتم، در مدت سه هفته به بنکدار تحویل 
دادم. پس از این اتفاق، کم‌کم افراد دیگری ما را شناختند و به 

ما سفارش ‌دادند.
این پشتیبان مشاغل خانگی با بیان اینکه نخستین بنکداری 
که با آن کار کــردم، من را فریب داد و پس از آن متوجه شدم 
کلاه‌برداری از کسانی که در زمینه صنایع دستی مشغول به 
فعالیت هستند، زیــاد اســت، ادامــه می‌دهد: چون آن زمان 
نخستین مرتبه‌ای بود که وارد بازار شده بودم و با طلا محصولاتم 
را می‌ساختم، ضربه خیلی بدی به من زد؛ اما پس از این اتفاق 
پا پس نکشیدم و تقریباً دو روز بعد که حالم کمی بهتر شد، 
تصمیم گرفتم این شکست را تجربه‌ای برای ادامه مسیر بدانم 
و با تمام توان کارم را ادامه دهم. چون با پولی که قرض گرفتم، 300 
دستبند را درست کرده بودم و باید مبلغ بسیار سنگینی را پس 
می‌دادم، برای جبران این ضربه مالی تمام عزمم را جزم می‌کردم 
تا بتوانم کار را در بعُد وسیع‌تری انجام بدهم تا آن خطایی را که رخ 
داده بود، جبران کنم و خدا را شکر این اتفاق افتاد و توانستم آن 
ضرر مالی را جبران کنم. این تجربه سبب شد در ادامه مسیر با 

دید آگاهانه‌تری با بنکداران کار کنم.

هدفم آموزش هنر به نیروهاست◾
ابراهیمی افتخاری با اشــاره به اینکه اکنون زیــورآلات 
تولیدی را بــه ‌صــورت مستقیم و بــا واســطــه بنکداران 
ــادآور مــی‌شــود: از آنجا  ــ ــازه‌داران مــی‌فــروشــیــم، ی ــغـ و مـ
کــه وســعــت کــار زیـــاد اســت و امــکــان اینکه همکاران 
محصولات را در خانه ببینند، وجود ندارد، محصولات 
را در کارگاه به همکاران معرفی می‌کنیم. اکنون 15 نفر از 
بانوان در منزل برای ما مشغول به ‌کار هستند. هدفم 
از ایــن اشتغال‌زایی در منزل ایــن اســت بانوانی که به 
دلیلی امکان کار کردن در خارج از منزل را ندارند، شاغل 
شوند و بتوانند در محیط منزل کاری را که در خور شأن 

آن‌هاست، انجام دهند. 
او با بیان اینکه تمام تلاشم این است نیروهایم هنر یاد 
بگیرند، متذکر می‌شود: برخی از همکاران، تنها بعضی 
کارها را به نیروهای در منزل می‌‌سپارند و اصل کار را 
خودشان انجام می‌دهند تا آن نیرویی که در منزل کار 
می‌کند، هنری را یاد نگیرد؛ اما هدف من آموزش صفر تا 

100 کار را به نیروهاست تا هنری را بیاموزند.
این پشتیبان مشاغل خانگی در پاسخ به این پرسش که 
آیا به دنبال وسعت دادن بیشتر کار هستید، می‌گوید: این 
قابلیت وجود دارد که تعداد نیروهای زیرمجموعه را افزایش 
دهم؛ اما به دلیل مسائل اقتصادی هنوز این امکان را ندارم؛ 
چرا که مواد اولیه کار ما خیلی گران است و این فرصت با 
وجود این گرانی‌ها امکان‌پذیر نیست. به دلیل اینکه این کار 
را از صفر آغاز و این مسیر را آهسته طی کردم، هنوز هم سود 

و درآمدم در گردش است.
ابراهیمی افتخاری دربــاره زیورآلاتی که تولید می‌کند، 
توضیح می‌دهد: سبک کار و هدفم تولید زیورآلاتی است 
که افراد بتوانند آن‌ها را با پوشش خودشان هماهنگ و 
مرتب کنند. به همین خاطر از مواد اولیه متفاوتی مثل 
ــورآلات تولیدی استفاده  سنگ، چــوب، چرم و... در زی
می‌کنم. اینکه محصولات را با فلز مخلوط کردم، به این 
دلیل بود که محصولات متفاوتی را تولید کنم؛ چرا که 
مشابه این محصولات پیش از این در بازار وجود داشت. 
او درباره صادرات زیورآلات تولیدی‌اش عنوان می‌کند: به 
آلمان، مالزی و کانادا صادراتی داشتیم. برخی افراد نیز 
برای اعضای خانواده‌شان که در خارج از کشور زندگی 
می‌کنند، هدیه‌ای به‌ عنوان یــادگــاری از ما می‌خرند و 
می‌فرستند. بعضی سفارش‌ها نیز از خــارج از کشور 
به ما می‌رسد که گاهی بستگانشان محصولات را از ما 
تحویل می‌گیرند یا خودشان هماهنگی خــروج کالا را 

انجام می‌دهند.

مشکل اصلی در زمینه مجوز صادرات است◾
این پشتیبان مشاغل خانگی، اداره کل کار را تنها پشتیبان 
دولتی صاحبان کسب ‌و کار خانگی می‌داند و با اشاره به اینکه 
برنامه‌ام برای آینده این است که صادرات را در بعُد وسیع‌تری 
داشته باشیم، متذکر می‌شود: مشکل اصلی در زمینه مجوز 
صادرات است؛ چرا که اداره کل صمت سخت‌گیری‌های زیادی 
در این باره انجام می‌دهد. به همین خاطر سهولت در گرفتن 
مجوز و امکان بازاریابی در خارج از کشور از جمله دغدغه‌هایم 

برای صادرات محصولات است.
ابراهیمی افتخاری درباره چالش بازاریابی صنایع دستی عنوان 
می‌کند: یکی از مــواردی که موجب می‌شود تولیدکنندگان 
صنایع دستی در معرفی کالایشان موفق نشوند، اعتماد و 
ایمان نداشتن به محصول تولیدی‌شان است؛ چرا که بازتاب 
این موضوع در کلامشان، سبب فروخته نشدن محصولاتشان 
می‌شود، یا اینکه واسطه‌هایی به میان می‌آیند و با قیمت‌های 
خیلی پایین محصولات را از تولیدکننده می‌خرند و به ‌نوعی به آن 
تولیدکننده بی‌احترامی می‌کنند تا بتوانند محصول را از دستش 
در بیاورند؛ اما من این کار را انجام ندادم و با قدرت محصولم را 
معرفی کردم. البته اصل ماجرا لطف خدا بوده که موجب شده تا 

اینجا موفقیتی کسب کنم. 
او خاطرنشان می‌کند: وقتی سه ســال پیش می‌خواستم 
این کار را آغاز کنم، کسانی که در این مسیر باسابقه بودند، 
به من می‌گفتند به هیچ عنوان این کار را نکن چون تو بازار را 
نمی‌شناسی و این انتخاب اشتباهی است که سنگ، چوب، 
طلا و نقره را با هم ترکیب  و سرمایه‌ات را برای مواد اولیه هزینه 
می‌کنی؛ اما من گفتم محصولاتی را که تولید می‌کنم، به‌گونه‌ای 
برایشان بازاریابی انجام می‌دهم که خرید و استفاده از آن 
محصولات رایج شود و تا الان توانسته‌ام به این هدفم برسم. 
پس از جنگ 12 روزه هم که همه می‌گفتند بازار خراب است و 
مشتری نیست، من سه روز پس از اتمام جنگ، فروشم را آغاز 
کردم چون برخلاف سایرین به این قائل نبودم که بازار خراب 
است و ایمان داشتم کسی که می‌خواهد خرید کند، محصول 
من را پیدا می‌کند و اگر به این موضوع باور داشته باشیم و برای 
آن برنامه‌ریزی کنیم و مصرانه بکوشیم، این اتفاق رخ می‌دهد. 

این پشتیبان مشاغل خانگی با بیان اینکه به نظرم ایران یکی از 
بزرگ‌ترین و ثروتمندترین کشورها برای فروش کالاست و فقط 
باید بدانیم چگونه محصولات را عرضه کنیم، تأکید می‌کند: 
از نخستین روزی که کارم را آغاز کردم، صفر تا 100 کار را به خدا 
سپردم و از خدا خواستم اگر در این کار روزی برای من است، برای 
سایر افراد نیز باشد و این کسب ‌و کار به‌ گونه‌ای رشد کند که افراد 
دیگری هم بتوانند از آن روزی بخورند. تا اینجای کار هم تلاش 

کردم که رزقم حلال باشد.

مربی‌ و داور سابق رشته راگبی سه سالی است پشتیبان مشاغل خانگی شده و صبوری کردن و مصر بودن را از جمله دلایل موفقیتش می‌داند

زیورآلات دست‌ساز زنان مشهدی در بازار آلمان، مالزی و کانادا
پیام مردم

  تا کی می‌خواد هر روز برق بره؟ شوهر من کارگر نونوایی هست. به 
خاطر اینکه برق روزی دو ساعت، از ساعت ۱۰ تا ۱۲میره، هفته‌ای 
۳۰۰ هزار تومن از حقوقش کم می‌کنن. مگر روزی چقدر می‌گیره که 
هفته‌ای ۳۰۰ هزار تومن به خاطر قطعی برق کم میشه؟ کی این برق 

درست میشه خدا میدونه.
  رفتم مدرسه‌ای سمت پیامبر اعظم)ص( تا پسرم رو کلاس هفتم 
ثبت‌نام کنم. از هر بچه 3 یا ۴ میلیون تومن پول ثبت‌نام می‌گیرن. 
یک کارگر از کجا پول بیاره؟ مگه نیمه دولتیه که این‌قدر هزینه 
می‌گیرن؟ لباس فرمم باید دوباره بخریم. میگیم پول نداریم، میگن 

مدرسه پر شده.
  خانواده ۶ نفره هستیم و درآمد شوهرم ۲۵ میلیون تومان است. دو تا 
دوقلو دارم و هیچ کمکی از طرف دولت ندارم. بچه‌هام دانشجو هستند 
با هزینه‌های زیاد. پسر بزرگم سربازه و دختر کوچیکم کلاس چهارمه. 
واقعاً به سختی زندگی رو می‌چرخونیم. وقتی بچه‌ها کوچیک بودن، 
تونستیم یک خونه بسازیم و یک ماشین مدل پایین بخریم که هر ماه 
۷ یا ۸ میلیون تومن رو دستمون خرج می‌ذاره. دندون‌های دو تا بچه‌ام 
باید ارتودنسی بشه چون نمی‌تونن غذا بخورن و هر کدام ۷۰ میلیون 
تومان خرج داره. رفتم وام بگیرم، میگن باید حسابت کار کنه. سبدکالا 
برامون ۲ میلیون و ۷۰۰ هزار تومن ریختن و کم شده. پسرم از سربازی 

میاد با مدرک فوق دیپلم غصه می‌خوره که کار گیرش بیاد یا نه.
  ساکن شاهنامه ۷۶ روستای سیدعلی هستم. ما هیچ امکاناتی 
نداریم. اگه جزو شهر شده، چرا رسیدگی نمی‌کنن؟ فقط سطل 
آشغال گذاشتن و تمام. نه خانه بهداشت داریــم، نه فضای بازی 
برای بچه‌ها و نه نانوایی. حتی یک تابلو که اسم داشته باشه، نداریم.

  مدرسه‌ای در محله حر خیلی هزینه می‌گیره برای ثبت‌نام. بچه‌هایی 
رو که پارسال کمی درسشان ضعیف بوده، امسال ثبت‌نام نمی‌کنه و 
میگه برین مدرسه دیگه. از کجا این همه هزینه بدیم؟ وقتی میگیم 

پول نداریم، میگن برو جای دیگه اسم دخترت رو بنویس.
  ما نه خانه داریم و نه ماشین. از همون اول که دهکمون ۹ بوده، هیچ 
تغییری نکرده. نه معیشتی داریم و نه برای بچه چهار ماهه‌ام طرح 

یسنا. خواهشاً بر اساس داشته‌های مردم دهک‌بندی کنید.
  دهک یک بودیم، الان شدیم چهار. مستأجریم با دو تا بچه. کار 
شوهرم خرج زندگی‌مون رو تأمین نمی‌کنه. یک ماشین داشتیم 
از قبل، هنوز توی سیستم هست و حذفش نکردن. ما چه گناهی 
کردیم آخه که باید گرونی و گرفتاری رو تحمل کنیم؟ شوهرم مریضه 
و دخترم هم سیروز کبدی داره. مخارج درمان رو نداریم. به عوض 

حمایت، ما رو در این شرایط قرار میدن.
  چرا دولت واقعاً یک فکری به حال مشترکین پرمصرف نمی‌کنه؟ 
حداقل اونا رو جریمه کنید. اگه چند وقت از آب و برق خبری نباشه، 
دیگه اسراف نمی‌کنن. یک نفر جلو در خونه‌ش رو می‌شویه که خنک 
بشه چون برق نیست. حرف هم می‌زنی، میگن به شما ربطی نداره 

پولش رو می‌دیم. آخه این درسته؟
  پنج ماهه برای پسرم کالابرگ نریختن. بهداشت میگه دست ما 
نیست. اسم‌هاشون رو رد کردیم؛ ولی نریختن. شوهرم بیکاره. کارشون 
از موقع جنگ‌ خوابید. هر چی دنبال کار می‌گرده، پیدا نمیشه. ما 

مستأجریم. میوه‌ها برای بچه‌ها شده آرزو.
  بخشنامه برای ثبت‌نام اتباع در مدارس صادر شده. پس چرا مدرسه 
ثبت‌نام نمی‌کنن و هی امروز و فردا می‌کنن؟ ساکن شهرک ابرار هستم. 

با بچه کوچیک میرم و ناامید برمی‌گردم.

 پاسخ روابط عمومی شرکت 
 آب و فاضلاب مشهد به گلایه 

مخاطب قدس در خصوص وضعیت 
نامناسب آب در روستای سید علی     

با سلام و احترام. در پاسخ به پیام شهروند محترم درباره کمبود 
فشار آب در روستای سید علی واقع در بولوار شاهنامه ۶۸، 
به آگاهی می‌رساند با توجه به نامشخص بودن آدرس دقیق، 
همکاران این شرکت به مسجد روستای مذکور مراجعه کردند 

و فشار آب در حد متعارف گزارش شد.
روابط عمومی شرکت آب و فاضلاب مشهد

      صفحه 3 خراسان

︎﹫﹞︀﹡﹊︀ری ︨︀︠︐﹞︀ن

︎﹫﹞︀﹡﹊︀ری ︨︀︠︐﹞︀ن 
 ︛﹛︀︭﹞ ︋︡ون ︛﹛︀︭﹞︀︋،︡︮︀︑︣﹀︮
︋︀﹡︀ز﹜︐﹬︣﹟ ﹇﹫﹞️ درا︨︣ع و﹇️ 

٠٩١٥٤٠٤٨٧٣٤

ف
/۱

۴۰
۳۰

۱۷
۷۳

ا﹝︡اد ︠﹢درو

ا﹝︡اد︠﹢دروی ﹬︡ک ﹋︩
 و ︚︣︠﹍﹫︣ ﹨﹫︡رو﹜﹫﹉

 ︡﹧︪﹞ ︨︨︣︣ا
٠٩١٥٤١٢٢٩٤٠- ٠٩٣٠٨٠٠٤٨١٨

ف
 ۱

۴۰
۳۰

۲۴
۷۴

آ︨︀﹡︧﹢ر

︀﹡︊︣︮︡را ︮︺﹢د آ︨
﹡︭︉ ، ا︗︣ا،︨︣و﹬︦ و﹡﹍﹧︡اری 

ا﹡﹢اع آ︨︀﹡︧﹢ر
٣٨٨٢٤٤٩٤

۱۴
۰۳

۰۲
۰۱

۳

﹩﹬﹢︪﹫﹛︀﹇

﹜﹢﹜﹥ ︋︀ز﹋﹠﹩

﹋︣ا﹬﹥ ︠﹢درو

 ﹩﹡︀﹬︤﹨︀︫ ︀︲︣﹫﹚︻ ﹏﹫︊﹞﹢︑ا ﹤﹬︣ا﹋ 
︠﹢درو ︋︀ را﹡﹠︡ه و ︋︡ون را﹡﹠︡ه 

ا﹬︣ا﹡﹩ و ︠︀ر︗﹩ (ر﹨﹠﹢رد)
٣٦٠٢٦٦٩٦-٠٩١٥٥١١٥٦٩٢

ف
/۱

۴۰
۳۱

۱۷
۷۲

در﹨︀ی ا︑﹢﹝︀︑﹫﹉

ف
 ۱

۴۰
۴۰

۰۱
۹۸

﹜﹢﹜﹥ ︋︀ز﹋﹠﹩
﹝﹧︪︡ا﹜︣︲︀

و︮﹏ ا﹎﹢
﹩﹎︡﹫﹋︣︑ ︬﹫︟︪︑

 و ﹡﹛ زد﹎﹩ ︋︀ د︨︐﹍︀ه
 ︦﹬︨︣و ︿﹋ ﹜﹫﹞︣︑

︛﹛︀︭﹞ ︀︋
︎﹫ــ︣وزی، ﹝︺﹙ــ﹛، ﹨﹀️ ︑﹫︣ 
٣٨٧۶۴۴۶٧ و﹋﹫ــ﹏ آ︋ــ︀د 
٣٨٧۶۴۴۶٨ ︨ــ︖︀د           
﹋﹢﹨︧ــ﹠﹍﹩  ﹁︣دو︨ــ﹩، 
﹨︀︫ــ﹞﹫﹥       ٣٨٨٢۵٢۶۴

﹝︴﹧︣ی، ︻︊︀دی
٣٧٢٨۵۶٧٠

ف
/۱

۴۰
۴۰

۰۱
﹝﹫﹑د دُر۹۹

﹝︖︣ی ﹋﹙﹫﹥ ︨﹫︧︐﹛ ﹨︀ی
درب ا︑﹢﹝︀ت

 ︫﹫︪﹥ ای، ︗﹊﹩، 
ر﹬﹙﹩، ﹋︣﹋︣ه ای، 

را﹨︊﹠︡
٠٩١٥١١١٥٤٩٣
٣٨٦٩٦٨٦٨

ف
 ۱

۴۰
۴۰

۰۲
۰۴

﹋﹢﹜︣ ﹎︀زی

﹨﹢ا ︮﹠︺️
︩︟︎ ︤﹋︣﹞ ︀﹧﹠︑

︗﹠︣ال ا︮﹙﹩
٣٨۶۴١٢٣٠

٠٩٣٨٢٣٧٩٠٣٧
ا﹡﹢اع ﹋﹢﹜︣ ﹎︀زی

ف
/۱

۴۰
۴۰

۲۳
۱۳

﹩﹬﹢︪﹫﹛︀﹇
﹝﹫﹑د 

︫︧︐︪﹢ی 
ا︨﹑﹝﹩ 

٣٧٣١۴۶٠٠
٣٧۶۴٩۵١٨
٣٧٣٣٩۶٠٠

ف
/۱

۴۰
۴۰

۲۴
۱۳

لوله بازکنىلوله بازکنى فقط با فنرفقط با فنر
︑︣﹝﹫﹛ ﹋︿ ︨︣و﹬︦، ر﹁︹ ﹡﹛︑︣﹝﹫﹛ ﹋︿ ︨︣و﹬︦، ر﹁︹ ﹡﹛

︣﹧︫︀︲︡آ︋︀د و ر﹝︝︣ا﹧︫︀︲︡آ︋︀د و ر﹝︝ا 3841643238416432
(︻︖﹛ ز﹬︊︡ی)(︻︖﹛ ز﹬︊︡ی) 0915100409909151004099

ف
 ۱

۴۰
۴۰

۶۱
۶۳

لباق هجوت ایرهشمهن رگایم
هب اطلاع یم ردناس آاقی احدم ژاین نژاد

سمــئول درتف شمــاور الامک  هب شــامره عضتیو 
17644

 هب یناشن: ااهتنی ولوبار اهشیدن شبن اهشیدن 
97 لاپک کی 

مشــارالیه درخواســت کناره گیــری را دارد، لذا از 
کلیه متعاملینــی که در دفتر مشــارالیه مدارکی دارند 

خواهشمند است جهت تسویه حساب حداکثر ظرف مدت 30 روز از تاریخ نشر آگهی 
به محل فوق الذکر مراجعه و مدارک خود را تحویل بگیرند. لازم به توضیح است در 
صورت عدم مراجعه در زمان فوق یا عدم اعلام شــکایت خود از مشــارالیه، اتحادیه 

هیچ گونه مسؤولیتی در قبال مشکلات و ادعا های احتمالی بعدی نخواهد داشت.
             نفلت امتس درتف اشمور الامک: 09155005568

حسین رستمی-رئیس اتحادیه صنف مشاورین معاملات  املاک مشهد

۱۴
۰۴

۰۷
۷۷

۷

لباق هجوت ایرهشمهن رگایم
بــه اطلاع یم رســدناآاقی یمثم تفحی  سمــئول درتف شمــاور 
امــلاک زبررهمگ هب سانشــه فنصــی 0468291623 هب شنــینا 
هبلگــار- لبــوار وهمجری اســلایم شبن همجــوری 17 -ابایخن 
حســزناده آلمــی ساپــاژ یــاس طبقــه کمهــف بــا دک سپــیت 
9361345008  دروخاســت انکره ریگی از شغل وخد را داردن 
لــذا از هیلک ینیلماعتم هک در درتف شمــار اهیل دماریک داردن 

وخادنمشه اســت تهج هیوست حاسب حداکثر ظرف دمت 30 روز از اتریخ رشن آیهگ 
بــه محل وفق الذکــر رماهعج و دمارک خــود را تحلیو دنریگب. لازم هب حیضوت اســت 
در وصرت دعم رماهعج در زامن وفق ای دعم الاعم شــتیاک وخد از اشمراهیل اتحادهی 

یهچهنوگ سمؤویتیل در ابقل لاکشمت و اداهاعی احیلامت دعبی وخناده داتش.
نفلت امتس درتف اشمور الامک: 09151586525

رهمداد وزریی - رسیی اتحادهی 
فنص اشمورنی الامک و اگشیامنه داران الیبموت اتسرهشن اهبلگر

س
قد

  


